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Plan de afaceri sintetic

1. Probleme

2. Valoare

[. Avantaje

Instrumente Structurale
2014-2020

Nume Prenume:

Care sunt principalele probleme identificate
de modelul de afacere?

3. Solutii

Ce solutii concrete propune modelul de
afacere?

6. Indicatori

Care sunt indicatorii si obiectivele ce trebuie
atinse in implementarea afacerii?

5.1. Costuri

Care este valoarea adaugata generata de
modelul de afacere?

Care sunt avantajele competitive ale modelului
de afacere?

Care sunt canalele de distributie / promovare
vizate de modelul de afacere?

h.2. \Venituri

1. Clienti

Care sunt segmentele de clienti vizate de
modelul de afacere?

" 0,00lei * 0,00 lei
" 0,00 lei *® 0,00 lei
- 0,00 lei| *= 0,00 lei
" 0,00 lei| *® 0,00 lei
" 0,00 lei| * 0,00 lei
- 0,00 lei| *® 0,00 lei
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